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کاربـرگ درخواسـت پذیــرش و استقــرار   
هسته های  فناوری در دوره رشد مقدماتی









نام هسته :  ..................................................
(منظور از نام هسته، نام پیشنهادی شرکتی که در آینده ثبت خواهد شد)
نام متقاضی : ................................................
کد ملی متقاضی: ...............................................
تلفن : ...............................................................
ایمیل:...........................................................................





نکات راهنما:

1- هدف از طرح سئوالات اين پرسشنامه تصريح ديدگاه واقعي واحدهای نوپا از جزئيات ایده کاری و موضوع كسب و كار انتخابي مدنظر مي‌باشـد، لذا توجه به اين نكته در هنگام پاسخگويي توصيه مي‌گردد.
2- لطفاً اطلاعات مورد نظر را در محل‌های مشخص شده تکمیل نمایید.
3- لازم است اطلاعات این فرم به صورت تایپ شده ارائه گردد. فایل حاوی فرم خام بر روی سایت اینترنتی پارک علم و فناوری هرمزگان (www.hmstp.ir) قابل دسترسی است.
4- لاز‌م است فرم تکمیل شده به انضمام مدارک زیر به دفتر جذب و پذیرش پارک علم و فناوری هرمزگان ارسال شود:
· کپی مدارک تحصیلی همکاران تمام وقت و پاره‌وقت 
· کپی کارت ملی همکاران تمام وقت و پاره‌وقت 
· کپی پایان خدمت مؤسسین
· یک قطعه عکس 4*3
5- کامنت هایی به منظور راهنمایی شما در تکمیل این فرم در حاشیه ی سمت راست اضافه شده است . لطفا در تکمیل فرم به محتوای این کامنت ها دقت فرمایید. 
6- در طراحی مدل مطلوب کسب و کار و تکمیل این فرم از مشاوره های دفتر تجاری سازی پارک علم و فناوری کمک بگیرید. تماس : 07631013333
7-  در انتها پس از تکمیل نهایی فرم کلیه ی کامنت ها ی راهنما و آدرس دهی های با رنگ نارنجی را پاک نمایید . 

شرایط پذیرش:
· ایده نوآورانه مبتنی بر فناوری با قابلیت تجاری سازی در بازار
· تیم کاری با حضور حداقل یک نفر نیروی کارشناس
· اقامت در استان هرمزگان
· استقرار در پارک علم و فناوری هرمزگان در صورت پذیرش









1- معرفی هسته فناوری
اطلاعات عمومی هسته فناوری  ( اسلاید 2 در فایل پاورپوینت)
	

نام هسته: 

	زمينة فعالیت:

	نام و نام خانوادگی مسئول هسته:

	آدرس مسئول هسته :

	تلفن:
	فاکس:
	Email:



 اعضاء اصلی (مؤسسان ) هسته فناوری ( اسلاید 3 در فایل پاورپوینت)
	رديف
	نام و نام خانوادگی
	مدرک تحصيلي/زمينه تخصصي- دانشگاه محل تحصيل
	شغل کنونی و محل اشتغال
	نوع همکاري*
	وضعيت نظام وظيفه**
	امضاء

	
	
	
	
	ت
	پ
	ا
	ن
	م
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


*نوع همکاری : ت : تمام وقت / پ: پاره وقت
** وضعیت نظام وظیفه: ا: انجام شده / ن: ندارد / م: معاف
همکاران پیش بینی شده هسته فناوری  ( اسلاید 4 در فایل پاورپوینت)
	رديف
	نام و نام خانوادگی
	مدرک تحصيلي/زمينة تخصصي
	شغل کنونی
	نوع همکاري*

	
	
	
	
	ت
	پ
	م

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


* ت: تمام وقت/ پ : پاره وقت/م:مشاور



 سوابق تحقيقات گروهی همکاران اصلی هسته در ارتباط با موضوع کاری (اسلاید 4 در فایل پاورپوینت)
	رديف
	عنوان طرح/فعالیت 
	زمان اجرا
	اعتبار (ریال)
	کارفرما
	مجری/ مجریان
	وضعيت * *

	
	
	
	
	
	
	خ
	د

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	



 * اسناد و مدارک مربوطه (در صورت داشتن گواهی سند ثبت اختراع، طرح صنعتی و علامت تجاری) ضمیمه شود.
**خ: خاتمه یافته/  د: در دست اجرا

2- معرفی ايده / زمينه كاري هسته :
عنوان ایده به فارسی: ( اسلاید 5 در فایل پاورپوینت)	
..................................................................................................................................................................

عنوان ايده به انگليسی: ( اسلاید 5 در فایل پاورپوینت)
.................................................................................................................................................................

زمینه فنی مرتبط با ایده (حوزه ی فناوری ایده ی خود را انتخاب نمایید): ( اسلاید 5 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: یک کسب و کار می تواند همزمان در چند زمینه فعالیت نماید. 
................................................................................................................................................................
· کسب و کار های اینترنتی : 
 فروش آنلاین کالا و خدمات           انواع پلتفرم های آنلاین             سایر: ..........................................
· فناوری زیستی: 
مواد اولیه و فرمولاسیون غذایی        کشاورزی، دامی و گیاهی        صنعتی و محیط زیست         زیست فناوری مولکولی
· دارو و فراورده های حوزه ی تشخیص و درمان:
مواد اولیه سنتتیک دارویی و مکمل                  فرمولاسیون های دارویی، مکمل ها و آرایشی و بهداشتی                                               داروها، فراورده ها و خدمات زیستی و تشخیصی                  داروهای گیاهی
· مواد پیشرفته و محصولات مبتنی بر فناوری های شیمیایی:
محصولات شیمیایی        مواد پیشرفته (پلیمرها و کامپوزیت ها)         مواد پیشرفته (سرامیک ها و فلزات)        فناوری نانو       
· ماشین آلات و تجهیزات:
تجهیزات ساخت و تولید         تجهیزات و ملزومات پزشکی و آزمایشگاه طبی        تجهیزات صنعت نفت و گاز                          تجهیزات حوزه ی انرژی         هواگردها، تجهیزات و سازه های هوافضا                    شبیه سازها                         تجهیزات آزمایشگاهی و تست و آزمون (کنترل کیفی)            خدمات طراحی مهندسی      لیزر و فتونیک
· برق، الکترونیک و قدرت:
تولید        انتقال        توزیع          میکروالکترونیک      سخت افزار الکترونیکی و رایانه ای       میکروالکترونیک       مدارهای الکترونیک       اندازه گیری و ابزار دقیق       لیزر و فتونیک             سامانه های کنترل و اتوماسیون صنعتی        تجهیزات ارتباطی، مخابراتی، اویونیک و هوافضا
· فناوری اطلاعات و ارتباطات:
فناوری اطلاعات      محتوای دیجیتال      نرم افزارهای رایانه ای      شبکه و امنیت فضای تبادل اطلاعات
· خدمات تجاری سازی:
خدمات تجاری سازی      خدمات شتاب دهی کسب و کار             استودیو و مراکز نوآوری         سایر: .........................................
· سایر حوزه ها:
نام حوزه های فنی مورد نظر را درج کنید : ............................................................................................

 خلاصه‌ای از ایده، هدف، و روش اجرای ایده را توضيح دهيد.
· خلاصه ایده ی خود را در سه یا چهار خط شرح دهید. ( اسلاید 5 در فایل پاورپوینت)
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................

· مشکلی که می خواهید با این ایده آن را حل کنید را شرح دهید. ( اسلاید 6 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: مشتریان شما برای رفع چه مشکل و مساله ای سراغ محصول / خدمات شما می آیند؟ چه نیازی را می خواهند برطرف نمایید؟ 
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
· جایگزین های موجود را شرح دهید.	Comment by admin: در حال حاضر مشتریان ایده ی شما مشکل خود را چگونه حل می کنند؟ جایگزین های موجود ممکن است شبیه محصول شما باشند یا نباشند، در واقع تفاوت ایده ی شما با جایگزین های موجود بیانگر میزان نوآوری شماست . در این قسمت فقط جایگزین های موجود را معرفی نمایید. 
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................

· مشتریان ایده ی شما چه کسانی هستند؟( اسلاید 7 در فایل پاورپوینت)
.........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
· پذیرندگان آغازین محصول/خدمات شما چه کسانی هستند؟	Comment by admin: نخستین کسانی که محصول/خدمات شما را پذیرفته و از آن استفاده می نمایند چه کسانی هستند. این افراد مقاومتی در استفاده از محصول شما نداشته و بدنبال راه حل هم رفته و گاهی به یک راه حل ناقص هم رسیده اند و حاضرند برای راه حل مناسب پول هم پرداخت کنند.
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................

· راه حل پیشنهادی شما برای این مشکل را شرح دهید. ( اسلاید 8 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: علاوه بر شرح راه حل( محصول یا خدماتی که ارائه می کنید ) اشاره کنید که چقدر در این زمینه تجربه دارید.
.........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................

· ایده ی شما چه ارزشی را برای مشتریان خلق می کند؟ ( اسلاید 6 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: مشتری بخاطر چه چیزی به شما پول می دهد؟
مشتری چه دلیلی برای انتخاب شما از میان سایر رقبا دارد؟
شما برای ارائه ی ارزش پیشنهادی می توانید از جمله ی استاندارد زیر استفاده نمایید : 
ما به ........(مشتری)............... کمک می کنیم که بوسیله ..........(راه حل).........، ........................... را انجام دهد.
We help X to do Y with Z

..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
· مفهوم سطح بالای ایده ی خود را بنویسید.	Comment by admin: مفهوم سطح بالا، یه جمله کوتاه است که محصول و استارتاپ شما را با استفاده از کسب و کارها و استارتاپهای موجود و شناخته شده، در مقیاس کوچکتر توضیح می‌دهد. مثلا می گوییم استاد کار، اسنپ خدمات منزله، اسنپ فود، اسنپ رستورانهاست (یعنی به بجای راننده شما رستوران توش پیدا می‌کنی) و…. لطفا دقت کنید استارتاپ ها و محصولاتی که برای معرفی محصول خود از آن کمک می گیرید باید بسیار معروف بوده و زمینه ی کاریشان با زمینه ی کاری شما کاملا متفاوت باشد . 
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................

· کانال های ارتباطی شما با مشتریان کدامند؟ ( اسلاید 9 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: مشتری از چه طریقی شما را می شناسد؟ چگونه در مورد محصولاتتان به مشتری اطلاعات می دهید؟ مشتری چگونه به شما سفارش می دهد؟ شما از چه طریقی محصولات و خدمات خود را به مشتری می رسانید؟
پاسخ به سوالات فوق می تواند مراجعه ی حضوری، وب سایت، تلفن، اپلیکیشن، پست، ویزیتور و تحویل درب منزل و .... باشد. 
......................................................................................................................................................................................................................................................... ..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................

در مورد نوآورانه بودن ايده / زمينه‌كاري و يا مشابه نمونه خارجي/ داخلي بودن آن توضيح دهيد. ( تفاوت راه حل فناورانه یا نوآورانه خود برای حل مشکل یا خلق فرصت در مقایسه با جایگزین های موجود را بیان کنید)	Comment by admin: خلاقیت عبارت است از طی کردن راهی تازه یا پیمودن یک راه طی شده قبلی به شکلی نوین. و نوآوری بکار گیری ایده های نوین ناشی از خلاقیت می باشد در واقع نوآوری عملی ساختن ایده ناشی از خلاقیت را امکان پذیر می سازد و آن را بصورت یک محصول جدید یا خدمت تازه ارائه می کند.
بر این اساس یا باید محصول شما یک محصول خلاقانه باشد و یا کسب و کارتان بر مبنای مدل خلاقانه طراحی شده باشد. 
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
3- تجزیه و تحلیل فنی

ويژگيهاي محصول / خدمات نهايي را  بيان نمائيد. ( اسلاید 10 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: شامل مشخصات فنی محصول با خدمات، نقشه و تصویر محصول،  فرایند ارائه خدمات و .... 
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
فعاليتهاي تحقيقاتي (فنی) كه در ارتباط با ايده‌كاري خود انجام داده‌ايد بيان نما ئيد. ( اسلاید 10 در فایل پاورپوینت)	Comment by godarco: چه فعالیت های تحقیق و توسعه ای در راستای ایده تاکنون انجام شده است؟
چه مراحلی باید طی شود تا ایده شما به محصول/خدمت نهایی تبدیل شود؟
تجهیزات مورد نیاز، مواد اولیه، طراحی های اولیه و... را شرح دهید. 

به لحاظ فنی محصول در چه مرحله ای است؟ آیا نمونه ی اولیه (پروتوتایپ)  یا کمینه محصول پذیرفتی (mvp) ساخته شده است؟
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................

4- تجزیه و تحلیل بازار (مشتریان) و صنعت (رقبا)

فعاليتهاي تحقيقاتي (بازار) كه در ارتباط با ايده‌كاري خود انجام داده‌ايد بيان نما ئيد. ( اسلاید 11 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: بازار هدف شما کدام است ؟ اندازه ی این بازار چقدر است؟ (مصرف کنندگان، خصوصی یا دولتی بودن، بازار داخلی یا خارجی) سهم قابل کسب شما از این بازار چقدر است و براورد شما چه میزان فروش در سال های ابتدایی فعالیت می باشد؟
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
روند رشد بازار هدف ايده / زمينه‌كاري خود را بیان نمائيد.  (اسلاید 12 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: بر مبنای پیشرفت کار چگونه بازار خود را توسعه می دهید؟ به عنوان مثال: ما در ابتدا صرفا دانش آموزان مقطع ابتدایی شهر بندرعباس  را هدف قرار می دهیم و پس از 3 ماه فعالیت خود را در کل استان هرمزگان گسترش داده و تا پایان سال اول به دانش آموزان مقاطع بالاتر نیز محصول/ خدمات خود را ارائه می دهیم . در سال دوم فعالیت به لحاظ جغرافیایی استان های ...... را پوشش داده و بازار هدف خود را گسترش می دهیم ....... 

........................................................................................................................................................................................................................................................... 
...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
رقباي خود را با ذکر نام معرفی نمایید، نقاط قوت و ضعف رقبا و وجه تمايز شما چیست؟ ( توضيح دهيد) (اسلاید 13 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: رقیبان فعلی کسب و کارها و کسانی هستند که همین الان، در بازار هدف شما، محصولی مشابه (یا قابل مقایسه) با محصول شما عرضه می‌کنند. (رقیب ایران خودرو، شرکت‌هایی مثل سایپا و کرمان خودرو هستند و نه هیوندای و کیا).
رقیبان بالقوه افراد و مجموعه‌هایی هستند که در حال حاضر به شکل مستقیم با شما رقابت نمی‌کنند. اما به صورت بالقوه می‌توانند جایگزینی برای راه کار شما باشند و مشتری برای حل مشکلات خود به سراغ آن ها رود. 

.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................
هچنین جدول زیر را کامل نمایید:
	ویژگی های محصول / خدمت
رقبا

	نام رقیب 1
	نام رقیب 2
	نام رقیب 3
	نام کسب و کار شما

	ویژگی 1
	دارد	Comment by admin:  انتخاب کنید : دارد / ندارد 
	ندارد
	دارد
	ندارد

	ویژگی 2
	ندارد
	دارد
	ندارد
	دارد

	ویژگی 3
	دارد
	ندارد
	دارد
	ندارد

	ویژگی 4	Comment by admin: معیارها و ویژگی ها و امکانات مهم محصولات / خدمات را شناسایی کنید و بر اساس آن ها تک تک رقیبانتان را بررسی نمایید. 
	ندارد
	دارد
	ندارد
	دارد




5- تجزیه و تحلیل مالی
جریان درآمد طرح را شرح دهید.	Comment by godarco: چگونه قرار است پول بدست آورید؟ مشتری چگونه و قرار است در قبال چه چیزی، چه مبلغی را پرداخت نماید.
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
قیمت فروش و استراتژی قیمت گذاری محصولات/ خدمات را شرح دهید. 
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
 توجيه مالی (براورد سودآوری طرح بر مبنای هزینه و درآمد و ...)  ایده خود را بیان ‌نمائيد. ( اسلاید 14 در فایل پاورپوینت)	Comment by godarco: هزینه های عمده ی اجرای ایده ی خود را لیست کنید و براوردی حدودی از آن ارائه نمایید. 
همچنین قیمت فروش محصولات/ خدمات ( سودی که از هر فروش نصیبتان می شود) را مشخص کنید. 
بر مبنای تحقیقات بازار براورد می کنید که در مدت معین چه تعداد مشتری خواهید داشت > به عنوان مثال ماهانه 2000 مشتری یا سالانه 30000 مشتری . در نهایت سود آوری طرح خود را نمایش دهید . 
 
.........................................................................................................................................................................................................................................................
.........................................................................................................................................................................................................................................................

	شرح هزینه های سرمایه ای 	Comment by admin: هزینه های سرمایه ای: در این قسمت کلیه ی هزینه هایی که در ابتدای راه اندازی کسب و کار یک بار برای مدت طولانی انجام میدهید را لیست کنید. به عنوان مثال : خرید مبلمان و اثاثه اداری، خرید تجهیزات ساخت، هزینه های طراحی اولیه محصول ( سایت، اپلیکیشن و ... )، رهن یا خرید مکان و ....  
	شرح هزینه های جاری 	Comment by admin: هزینه های جاری: هزینه هایی که در طول مدت فعالیت کسب و کار بصورت مستمر انجام می شوند. مانند هزینه ی حقوقو دستمزد پرسنل، هزینه ی تامین مواد اولیه، تلفن و اینترنت، لوازم التحریر و پذیرایی دفتر، قبوض پرداختی، ملزومات مصرفی، ایاب و ذهاب و سفر، تبلیغات، نمایشگاه و .... 


	......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................

	......................................................................................................................

	
	......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................
......................................................................................................................


	کل هزینه های سرمایه ای مورد نیاز: .............................. ريال
	کل هزینه های جاری (مشخص کنید: سالانه/ماهانه): ............................. ريال

	تعداد فروش(مشخص کنید: سالانه/ماهانه):  .............................. مورد
	کل فروش(مشخص کنید: سالانه/ماهانه):  .............................. ريال





6-  برنامه‌كاري هسته :
منابع کلیدی مورد نیاز در کسب و کار را شرح دهید: ( اسلاید 16 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: لطفا در هرکدام از موارد زیر در پایان و بعد از تشریح منابع اشاره کنید که چه بخشی از منابع را در اختیار داری. به عنوان مثال ممکن است مجوزی را قبلا دریافت کرده اید یا گواهی ثبت اختراع دارید یا تیم کاری را دارید، مبلغی که برای شروع به عنوان آورده شخصی در اختیار دارید و .... 
همچنین اشاره کنید که  برای موارد دیگر چه برنامه ای دارید؟
· منابع فیزیکی: 	Comment by admin: منابع فیزیکی می‌توانند محدوده‌ی گسترده‌ای از دارایی‌ها را شامل شوند که موارد زیر تنها نمونه‌هایی از آن‌هاست:
دفتر کار
تجهیزات اداری
سوله در شهرک صنعتی
ماشین‌آلات
سرور‌ها و تجهیزات مخابراتی
مواد اولیه برای تولید

...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................

· منابع فکری و داشته های نامحدود : 	Comment by admin: برخی از مثال های این دسته عبارتند از:
مجوزهای رسمی و قانونی فعالیت
دانش فنی و فناوری‌های خاص
برند (در حدی که اعتمادآفرین باشد و مشتری حاضر شود محصول ما را خریداری کند)
داده‌ و دیتای مورد نیاز برای شروع کسب و کار

........................................................................................................................................................................................................................................................... ...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................

· منابع انسانی: 	Comment by admin:  نیروهای انسانی مورد نیاز را بر اساس تعداد و شایستگی های مطلوب فهرست کنید . برای مثال:
یک نفر بازاریاب برونگرا و فعال با توانایی مسافرت‌ به شهرهای مختلف کشور و …
یک نفر آشنا با مسائل مالی و حقوقی که بتواند حداقل دو روز در هفته را به صورت کامل به این کار اختصاص دهد.
دو نفر آشنا با اصول بازرگانی، مسلط بر زبان انگلیسی و دارای توانمندی در تعامل با گمرک
 
........................................................................................................................................................................................................................................................... ...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................

· منابع مالی:	Comment by admin: جریان نقدی مورد نیاز کسب و کار خود را به سادگی شرح دهید، برای مثال : 
من در یک ماه نخست راه‌اندازی کسب و کار، به بیست میلیون تومان نیاز دارم. پس از آن، تا شش ماه، هر ماه به پنج میلیون تومان و پس از آن، تا ماه دوازدهم، هر ماه به دو میلیون تومان نیاز خواهم داشت.
 
........................................................................................................................................................................................................................................................... ...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................

· سایر منابع مورد نیاز :
........................................................................................................................................................................................................................................................... ...........................................................................................................................................................................................................................................................

 شرکای کلیدی خود را به همراه نحوه ی مشارکت ذکر نمایید. ( اسلاید 17 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: برای تامین کدام یک از منابع فوق نیاز به شریک دارید ؟ ممکن است شما در مورد منابع فیزیکی و تجهیزات با کارگاهی که این تجهیزات را دارد مشارکت کنید . یا برای تامین مالی با سرمایه گذار مشارکت نمایید. 
در پایان توضیح دهید که در هر مورد مشارکت شما به چه صورت خواهد بود ؟ برای مثال چند مدل از مشارکت عبارتند از : فروش بخشی از سهام شرکت به یک شرکت بزرگتر، جذب همکاری بازرگانان و شرکت‌های پخش و توزیع برای گسترش بازار محصول، واگذاری بخشی از مالکیت فکری شرکت برای توسعه شرکت در بازارهای جهانی، جذب کارفرما برای ارائه خدمات پیمانکاری، جلب همکاری یک مرکز علمی و تحقیقاتی برای توسعه محصول یا فناوری شرکت و یا .. 
........................................................................................................................................................................................................................................................... ...........................................................................................................................................................................................................................................................
...........................................................................................................................................................................................................................................................


مراحل برنامه كاري هسته در دوره رشد مقدماتي در جدول ذیل بیان نمایید.( ریز فعالیت ها بایستی شامل تکمیل نمونه اولیه، تکمیل تیم کاری، ثبت حقوقی شرکت، تکمیل برنامه کاری( بزینس پلن)، تستها و اخذ تأییدیه عملکرد ایده محوری و...) ( اسلاید 18 در فایل پاورپوینت)



	نوع فعاليت
	ماه اول
	ماه دوم
	ماه سوم
	ماه چهارم
	ماه پنجم
	ماه ششم
	برآورد هزینه (ریال)

	..........................	Comment by admin: کلیه ی فعالیت هایی که برای ایجاد کسب و کار مورد نیاز است را فهرست کرده و بر اساس پیش نیازی کارها را زمانبندی نمایید.
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	مجموع هزینه ها:
	
	
	
	
	
	
	



چالش ها و ریسک های کسب و کار خود را بیان نمایید. ( اسلاید 15 در فایل پاورپوینت)	Comment by admin: بیان دقیق ریسک ها و چالش های احتمالی پیش روی کسب و کار شما بیانگر اشراف شما به ابعاد مختلف کسب و کار می باشد. هر کسب و کاری ممکن است ریسک ها فنی، تامین مواد اولیه، تغییرات قانونی ( مانند فیلتر شدن تلگرام)، تغییر نرخ ارز در صورت وابستگی به ارز برای تامین منابع، تغییرات فناوری و رقبا و  .... باشد 

	مخاطرات و تهدید ها و ریسک های محتمل 
	راهکار جلوگیری یا برنامه بمنظور مواجه

	[bookmark: RANGE!B7]
	

	
	

	
	

	
	

	
	




برآورد شما از اعتبارات مورد نياز جهت اجراي ايده كاري و چگونگي تامين آن را بیان نمایید. 

	ردیف
	شرح هزینه
	میزان هزینه (ریال)
	مورد نیاز (ريال)
	آورده متقاضی (ريال)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	




انتظارات شما از مرکز رشد چیست؟	Comment by admin: خدمات و تسهیلات قابل ارائه در سایت پارک علم و فناوری به نشانی https://hmstp.ir/آمده است . پیش بینی  شما دریافت چه خدماتی می باشد ؟ 
لطفا سایر تسهیلات مورد نیاز که در فهرست خدمات مرکز رشد نیست را پیشنهاد نمایید .  

........................................................................................................................................................................................................................................................... ...........................................................................................................................................................................................................................................................
..........................................................................................................................................................................................................................................................
· خدمات پشتيباني (در دوره رشد مقدماتی)

	· خدمات اداري  (تايپ و تكثير ........) 
· خدمات شبکه و اطلاع رساني 
· کامپيوتر و تجهيزات جانبي 

	· خدمات كارگاهي (با ذكر مورد ) 
· خدمات آزمايشگاهي (با ذكر مورد)
· خدمات حسابداري 
· اتاق جلسات/ كنفرانس 
· دفتر کار 
· خط تلفن ثابت


 
· خدمات آموزشی و مشاوره ای 

	دوره‌های آموزشی

· طراحي و تدوین  طرح تجاري (Business Plan )
· مدیریت منابع انسانی و رفتار سازمانی
· مقررات حقوقی و مالی، بیمه و مالیات
· مطالعه و تحقیق بازار، اصول بازاریابی
· روشهای تامین منابع مالی و مدیریت مالی
· مديريت تکنولوژی
· سایر (ذکر گردد)
	مشاوره

· امور مالی و حسابداری
· امور حقوقی، مالیاتی و بیمه
· امور بازاریابی و بازرگانی





 نام و نام خانوادگی تکمیل کننده فرم: 			تاریخ تکمیل :	                           امضاء:

  .	Comment by admin: کارشناسان خبره ی دفتر تجاری سازی پارک علم و فناوری برای تکمیل این فرم در کنار شما هستند .  لذا در این مورد با کارشناس خود در ارتباط باشید. 
هدف از این همراهی استخراج بهترین مدل کسب و کار و برنامه ریزی برای شروع کسب و کار شماست . با آرزوی موفقیت . 
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